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MARODOWA STRATEGIA SPOINDSC ROZWQJU REGIONALNEGO

PROGRAM SPOTKANIA INFORMACYJNEGO PT.:

»~BUDOWANIE | ROZWOJ STRATEGII EKSPORTOWEJ PRZEDSIEBIORSTWA
- rynek francuski dla polskiego eksportera”

Termin: 29.11.2018 r., Hotel Qubus, ul. Ceglana 14a, Zielona Goéra.

09.45-10.00 Rejestracja uczestnikdw

10.00-11.45 Strategia eksportowa jako element strategii rozwoju firmy:

— okresInie misji oraz wizji firmy w kontekscie dziatalnosci — ¢wiczenia
praktyczne

— znaczenie eksportu dla firmy / ocena mozliwosci eksportowych

— ustalenie potrzeb informacyjnych zwigzanych z eksportem oraz
zrodta ich pozyskiwania (raporty handlowe, informacje branzowe,
analiza rynku) — w ujeciu rynkéw zagranicznych wskazanych przez
firme

— dziatania wewnatrz firmy zwigzane z przygotowaniem do eksportu

— ocena poszczegolnych grup ryzyka zwigzanego z dziatalnoscig
eksportowg

Strategia eksportowa — kluczowe elementy

— strategie wchodzenia na wybrany rynek / praktyczne przyktady

— formy ekspansji na rynki zagraniczne — bezposrednia, posrednia
/koszty/organizacja

— strategia  produktu/dystrybucji/ceny  jako elementy strategii
eksportowe;j

— narzedzia promocji na rynkach zagranicznych, kanaty komunikacji z
klientem /

— specyfika poszczegoélnych rynkdéw — narzedzia

— certyfikacja i standaryzacja towaréw jako element kluczowy w
procesie

— dziatalnosci eksportowej (wymogi krajowe i miedzynarodowe)

11.45-12.00 Przerwa
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12.00-13.15 Przygotowanie planu rozwoju eksportu firmy/ strategii eksportowej

13.15-14.00

14.00-14.30

— w oparciu o przeprowadzong analize firmy w zakresie:

— produktu

— klienta

— kluczowych partnerow

— zrédet przychodow

— kanatéw dystrybucji

— strategii cenowej kluczowych dziatan oraz zasobow

Specyfika rynku francuskiego

— eksport towardw i ustug

— zaktadanie dziatalnosci gospodarczej i otwieranie filii
— wymogi formalno-prawne

— elementy protokotu dyplomatycznego

Profesjonalne przygotowanie prezentacji firmy - warsztaty.
Trening medialny - techniki profesjonalne w wystgpieniach
publicznych i kontaktach z mediami.

Konsultacje indywidualne z ekspertami.

Spotkanie prowadzone bedzie przez Mec. Beate M. Witkowska i tukasza Zaka.

Organizator:

Konsorcjum: Euro Info Group Sp. z 0. o. i Eurofinance Training Sp. z 0. o.

ul. Smolna 11 lok. 15 - 00-375 Warszawa

tel.: +48 22 830 13 40 - tel.: + 48 609 124 124 - fax: + 48 22 692 49 67

http://www.efszkolenia.pl - szkolenia@efszkolenia.pl
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